ANALYSIEREN

Sy S S C O n BEWERTEN

PERSPEKTIVEN SCHAFFEN

KlI-Ahwendungen
fur mittelstandische
Unternehmen.

SY-Control-Kl & SY-Sales-KI

KI-Anwendungen fir Rechnungswesen, Controlling und Vertrieb

CONTROLLING = VERTRIEB = RENTABILITAT = WACHSTUM




SY-Control-KI

Wirtschaftliche Zusammenhange
erkennen und Potenziale nutzen.

Mit SY-Control-KI unterstitzen wir den gezielten Einsatz von KI im Rechnungswesen, Controlling und Ver-
trieb. Wir verbessern die Datenauswertung, entlasten Mitarbeitende und verbinden Kl-gestlitzte Analysen
mit betriebswirtschaftlicher Erfahrung fur fundierte Entscheidungen und zur ErschlieBung wirtschaftlicher

Potenziale.

Transparenz schaffen Ertragskraft verbessern
Zusammenhange zwischen Umsatz, Kosten Kostentreiber und wirtschaftliche Schwach-
und Ergebnis erkennen und wesentliche Ein- stellen identifizieren, um Ansatzpunkte zur
flussfaktoren verstehen. Verbesserung der Rentabilitat aufzuzeigen.
Entscheidungen absichern Potenziale erschlieBen
Wirtschaftliche Entwicklungen bewerten, Bislang unerkannte wirtschaftliche Mog-
Chancen und Risiken erkennen und Ent- lichkeiten in Produkten, Leistungen und
scheidungen fundierter treffen. Geschaftsbereichen sichtbar machen.

Unser Vorgehen

Analysieren Bewerten Empfehlen
Unternehmensdaten Erkenntnisse betriebswirt- Wirtschaftlich sinnvolle
auswerten und relevante ::> schaftlich einordnen und ::> MaBnahmen ableiten und
Entwicklungen sichtbar Handlungsfelder identi- Ergebnisse fur die weitere
machen. fizieren. Nutzung aufbereiten.

Aus Zahlen werden Erkenntnisse.
Aus Erkenntnissen werden
Entscheidungen.

Wir Ubersetzen Kl-gestlitzte Analysen in betriebswirtschaftlich
fundierte Handlungsempfehlungen. So erhalten Sie konkrete Ent-
scheidungsgrundlagen, mit denen Sie die wirtschaftliche Entwick-
lung Ihres Unternehmens gezielt gestalten konnen.




SY-Sales-KI

Umsatzpotenziale erkennen und
Vertriebschancen gezielt nutzen.

Mit SY-Sales-KI analysieren wir Kunden- und Vertriebsdaten mithilfe von KI. Wir erkennen ungenutzte
Umsatzpotenziale, machen Vertriebschancen sichtbar und verbinden die Ergebnisse mit unserer betriebs-
wirtschaftlichen Erfahrung, um fundierte Empfehlungen fur Ihre Vertriebsentwicklung abzuleiten.

Kundenpotenziale erkennen

Kaufverhalten und bestehende Kundenbezie-
hungen analysieren, um zusatzliche Absatz-
maoglichkeiten und ungenutzte Umsatzpoten-
ziale sichtbar zu machen.

Vertriebsaktivitaten ausrichten
Erfolgversprechende Kunden und Vertriebs-

maBnahmen erkennen, um vorhandene Res-
sourcen wirkungsvoller einzusetzen.

Unser Vorgehen

Analysieren Bewerten

Kunden- und Vertriebsda-

te Entwicklungen sichtbar

Umsatzpotenziale und
ten auswerten und relevan- :> Vertriebschancen einord-
nen und Handlungsfelder
machen. identifizieren.

Umsatzchancen erschlieBBen

Entwicklungen bei Produkten, Kunden-
gruppen und Absatzmarkten bewerten, um
attraktive Wachstumsfelder zu identifizieren.

Kundenbeziehungen starken

Veranderungen im Kaufverhalten frihzeitig
erkennen, Abwanderungsrisiken identifizie-
ren und Kunden gezielter ansprechen.

Empfehlen

Geeignete Vertriebsmal-
::> nahmen ableiten und

Ergebnisse flr die weitere

Nutzung aufbereiten.

Aus Vertriebsdaten werden neue
Chancen. Aus diesen Chancen
entsteht Wachstum.

Wir verbinden Kl-gestutzte Vertriebsanalysen mit unternehme-
rischer Erfahrung und entwickeln konkrete Empfehlungen, um

Kundenpotenziale besser auszuschopfen, Vertriebsaktivitaten ge-
zielter zu steuern und neue Umsatzmaoglichkeiten zu erschlieBen.




HERAUSFORDERUNGEN IM MITTELSTAND

Wenn vorhandene Ressourcen an
ihre Grenzen stof3en.

Viele mittelstandische Unternehmen verfligen Gber wertvolle Daten und umfangreiche betriebliche Erfah-
rung. Im Tagesgeschaft fehlen jedoch haufig die Zeit und die personellen Kapazitaten, um diese Informa-
tionen umfassend auszuwerten und gezielt zu nutzen.

Arbeitsablaufe effizienter gestalten.

Wiederkehrende Auswertungen und die Aufbereitung von Unternehmensdaten binden wertvolle Arbeits-

zeit. KI-Anwendungen kdnnen manuelle Tatigkeiten reduzieren, Prozesse vereinfachen und Freiraume flr
wichtige betriebliche Aufgaben schaffen.

Dem Fachkraftemangel begegnen.

Fehlende Fachkrafte und steigende Anforderungen belasten bestehende Teams. Der gezielte Einsatz von
Kl kann Mitarbeitende bei zeitaufwendigen Aufgaben unterstitzen, personelle Engpasse abfedern und
vorhandene Ressourcen besser nutzbar machen.

Mehr aus vorhandenen Daten machen.

In Rechnungswesen, Controlling und Vertrieb bleiben wertvolle Informationen haufig ungenutzt. Kil-ge-
stitzte Analysen machen wirtschaftliche Zusammenhange und bislang unerkannte Potenziale sichtbar
und schaffen eine verlassliche Grundlage fur unternehmerische Entscheidungen.

Lassen Sie uns gemeinsam
neue Potenziale erschlieBen.

Sie mochten erfahren, wie KI-Anwendungen Ihr Rechnungswesen,
Controlling und lhren Vertrieb unterstitzen kénnen? In einem per-
sonlichen Gesprach betrachten wir die Moglichkeiten fur [hr Unter-
nehmen und besprechen, wie sich wirtschaftliche Potenziale nutzen
und vorhandene Ressourcen effizienter einsetzen lassen.
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