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ANALYSIEREN
BEWERTEN 
PERSPEKTIVEN SCHAFFEN

KI-Anwendungen
für mittelständische
Unternehmen.

CONTROLLING VERTRIEB WACHSTUMRENTABILITÄT



SY-Control-KI

Mit SY-Control-KI unterstützen wir den gezielten Einsatz von KI im Rechnungswesen, Controlling und Ver-
trieb. Wir verbessern die Datenauswertung, entlasten Mitarbeitende und verbinden KI-gestützte Analysen 
mit betriebswirtschaftlicher Erfahrung für fundierte Entscheidungen und zur Erschließung wirtschaftlicher 
Potenziale.

Wirtschaftliche Zusammenhänge 
erkennen und Potenziale nutzen.

Transparenz schaffen
Zusammenhänge zwischen Umsatz, Kosten 
und Ergebnis erkennen und wesentliche Ein-
flussfaktoren verstehen.

Ertragskraft verbessern
Kostentreiber und wirtschaftliche Schwach- 
stellen identifizieren, um Ansatzpunkte zur 
Verbesserung der Rentabilität aufzuzeigen.

Entscheidungen absichern
Wirtschaftliche Entwicklungen bewerten, 
Chancen und Risiken erkennen und Ent-
scheidungen fundierter treffen.

Potenziale erschließen
Bislang unerkannte wirtschaftliche Mög-
lichkeiten in Produkten, Leistungen und 
Geschäftsbereichen sichtbar machen.

Wir übersetzen KI-gestützte Analysen in betriebswirtschaftlich 
fundierte Handlungsempfehlungen. So erhalten Sie konkrete Ent-
scheidungsgrundlagen, mit denen Sie die wirtschaftliche Entwick-
lung Ihres Unternehmens gezielt gestalten können.

Aus Zahlen werden Erkenntnisse.
Aus Erkenntnissen werden
Entscheidungen.

Unser Vorgehen

Analysieren Bewerten Empfehlen

Unternehmensdaten 
auswerten und relevante 
Entwicklungen sichtbar 
machen.

Erkenntnisse betriebswirt-
schaftlich einordnen und 
Handlungsfelder identi-
fizieren.

Wirtschaftlich sinnvolle 
Maßnahmen ableiten und 
Ergebnisse für die weitere 
Nutzung aufbereiten.



SY-Sales-KI

Mit SY-Sales-KI analysieren wir Kunden- und Vertriebsdaten mithilfe von KI. Wir erkennen ungenutzte 
Umsatzpotenziale, machen Vertriebschancen sichtbar und verbinden die Ergebnisse mit unserer betriebs-
wirtschaftlichen Erfahrung, um fundierte Empfehlungen für Ihre Vertriebsentwicklung abzuleiten.

Umsatzpotenziale erkennen und 
Vertriebschancen gezielt nutzen.

Kundenpotenziale erkennen
Kaufverhalten und bestehende Kundenbezie-
hungen analysieren, um zusätzliche Absatz-
möglichkeiten und ungenutzte Umsatzpoten-
ziale sichtbar zu machen.

Umsatzchancen erschließen
Entwicklungen bei Produkten, Kunden-
gruppen und Absatzmärkten bewerten, um 
attraktive Wachstumsfelder zu identifizieren.

Vertriebsaktivitäten ausrichten
Erfolgversprechende Kunden und Vertriebs-
maßnahmen erkennen, um vorhandene Res-
sourcen wirkungsvoller einzusetzen.

Kundenbeziehungen stärken
Veränderungen im Kaufverhalten frühzeitig 
erkennen, Abwanderungsrisiken identifizie-
ren und Kunden gezielter ansprechen.

Wir verbinden KI-gestützte Vertriebsanalysen mit unternehme-
rischer Erfahrung und entwickeln konkrete Empfehlungen, um 
Kundenpotenziale besser auszuschöpfen, Vertriebsaktivitäten ge-
zielter zu steuern und neue Umsatzmöglichkeiten zu erschließen.

Aus Vertriebsdaten werden neue
Chancen. Aus diesen Chancen
entsteht Wachstum.

Unser Vorgehen

Analysieren Bewerten Empfehlen

Kunden- und Vertriebsda-
ten auswerten und relevan-
te Entwicklungen sichtbar 
machen.

Umsatzpotenziale und 
Vertriebschancen einord-
nen und Handlungsfelder 
identifizieren.

Geeignete Vertriebsmaß-
nahmen ableiten und 
Ergebnisse für die weitere 
Nutzung aufbereiten.



Sie möchten erfahren, wie KI-Anwendungen Ihr Rechnungswesen, 
Controlling und Ihren Vertrieb unterstützen können? In einem per-
sönlichen Gespräch betrachten wir die Möglichkeiten für Ihr Unter-
nehmen und besprechen, wie sich wirtschaftliche Potenziale nutzen 
und vorhandene Ressourcen effizienter einsetzen lassen.

Lassen Sie uns gemeinsam
neue Potenziale erschließen.

Viele mittelständische Unternehmen verfügen über wertvolle Daten und umfangreiche betriebliche Erfah-
rung. Im Tagesgeschäft fehlen jedoch häufig die Zeit und die personellen Kapazitäten, um diese Informa-
tionen umfassend auszuwerten und gezielt zu nutzen.

Wenn vorhandene Ressourcen an 
ihre Grenzen stoßen.

Arbeitsabläufe effizienter gestalten.
Wiederkehrende Auswertungen und die Aufbereitung von Unternehmensdaten binden wertvolle Arbeits-
zeit. KI-Anwendungen können manuelle Tätigkeiten reduzieren, Prozesse vereinfachen und Freiräume für 
wichtige betriebliche Aufgaben schaffen.
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HERAUSFORDERUNGEN IM MITTELSTAND

Dem Fachkräftemangel begegnen.
Fehlende Fachkräfte und steigende Anforderungen belasten bestehende Teams. Der gezielte Einsatz von 
KI kann Mitarbeitende bei zeitaufwendigen Aufgaben unterstützen, personelle Engpässe abfedern und 
vorhandene Ressourcen besser nutzbar machen.

Mehr aus vorhandenen Daten machen.
In Rechnungswesen, Controlling und Vertrieb bleiben wertvolle Informationen häufig ungenutzt. KI-ge-
stützte Analysen machen wirtschaftliche Zusammenhänge und bislang unerkannte Potenziale sichtbar 
und schaffen eine verlässliche Grundlage für unternehmerische Entscheidungen.


